
催

１．参加者が集まって各回の講座内容を決定

全６回の連続講座を実施。キックオフで参加者が新製品づくりに向けた課題を抽出し、セミ
ナー内容として設定していきます。
（例、収益ビジネスモデル構築、顧客価値の提供、マーケティング、資金調達法、販路設定、
連携先企業とのマッチング、部品の外部調達、知財活用、プレゼンテーション技法などのテー
マを設定し、６回の中で振り分けていきます。）

２．実践型で製品づくりの初期段階までを支援

６回のセミナーはファシリテーターが会議をリードし、テーマに沿った話ができる講師が登壇
しますが、具体的なプラン等の相談については、セミナーとは別の時間でファシリテーターに
よる個別相談対応を予定しています。また、登壇した外部講師に別の時間で具体的な相談をす
ることも可能です（外部講師に別の時間で相談する場合は別途費用が発生）。他社に知られた
くない課題等については、個別で専門家の対応が可能です。

育成塾の特徴

【 ビジネスセミナー 】 主催 ：（公財）東大阪市産業創造勤労者支援機構 ・ 共催：東大阪市

参加費

無 料

変化の激しい時代の流れを意識したモノづくりを行うため、参加者が製品化
で必要と考えている課題を６回のセミナーテーマに設定し、専門の講師を招
いて実施する人材育成セミナーを開催します。ビジネスを取り巻く変化（サ
ブスクリプションやWeb３等のビジネスの仕組みや流れ）を幅広く理解しな
がら、モノづくりと融合させることを含め、製品づくりのビジネスモデルや
マーケティング、資金調達方法なども検討し、製品開発力を高めていく人材
育成セミナーです。

モノづくり企業の第２創業者や起業家、事業承継者や製品開発責任者などが対象

※なお、６回のセミナーでは参加者の新製品プランの発表などは予定していないため、学生の起業希望者や起業
予定者もオブザーバー参加をする予定です。



住所・事業所名・氏名・役職・連絡先・どのような製品を製造していきたい
かを記載して、下記宛先までFAXまたはメールにてお申込みください。

２０名 ※申込み先着順です。定員になり次第、締め切ります定員

キックオフ
参加者はモノづくり製品づくりのプラン作成等において修得したいテーマ
を出し合い、共通課題として設定。１回から６回のセミナーテーマとして
振り分けます。
（以下は一例ですが、参加者でテーマを設定する予定）

第１回
自社の強みを生かした分野を見つける
社会の流れ（Web３やＤＸ、人工知能やカーボンニュートラル等）とモ
ノづくりがどのように融合していくかを幅広く理解し、顧客に提供でき
る価値を再設定する。製品化や受注増に向けた取組方法を整理する。
（そのために必要となるマーケティング、差別化要因を把握する）

第２回 収益ビジネスモデルの設定
資源を活用してどのようにビジネスモデルを設定すべきかを検討する。
（積極的な展開に向けたビジネスモデルを設定する）

第３回
モノの最適な製造方法を検討する
顧客の求めるものを最適な手法で適正価格で製造するため、設計や製造
方法の工夫、工法の見直し、協力企業探索や業務提携、部品の外部調達、
知財活用等を組み合わせた検討を進めていく。

第４回

第５回

他社に学ぶ
コロナ禍で売上増に貢献した新製品、加工専門企業が自社製品の開発で
高利益率を達成した企業、販売手法を見直したことで売上の増加につな
がった企業、先進的な展開をしている企業等の事例を紹介。

第６回

※各回のセミナーの時間以外で、登壇講師に具体的な個別課題の相談を行うことも可能です（有料となります）。

申込方法

申込先
問合せ先

公益財団法人 東大阪市産業創造勤労者支援機構
TEL：06-4309-2301 FAX：06-4309-2303
E-mail：seminar@hispa.biz-web.jp

ファシリテーター
株式会社スクエアメディカル 代表取締役 石井達夫
東大阪市医工連携アドバイザー。医療機器開発、航空機の金型等、試作及び治工具の製作経験を経て独立。
製品開発及び加工技術を熟知したプロフェッショナル人材。

各回のテーマに沿った講師陣（知財、マーケティング、ビジネスモデル作成、資金調達の専門家など、
各ジャンルに強い講師）がお手伝いします。

15:00～17:00

７月２２日（金）

８月２６日（金）

15:00～17:00

15:00～17:00

１２月２３日（金）

１月２０日（金）

６月２８日（火）

１０月７日（金）

１１月１８日（金）

15:00～17:00

15:00～17:00

15:00～17:00

15:00～17:00

（場所は毎回東大阪市立産業技術支援センター内試作工房
東大阪市高井田中1-5-3で開催いたします）

令和４年６月２４日（金）まで申込期間

資金調達方法を学ぶ
クラウドファンディングや国の補助金などを含めた様々な資金調達手法
や金融機関のファンドを活用した事業展開などの方法も把握する。また、
資金調達に成功した事業プランを事例で紹介する。

積極的な展開に向けたプレゼン力や営業力の向上
設定したビジネスモデルや製品づくりに向け、その展開に必要となるプ
レゼン力をどのように高めるべきかを具体的に検討する。（積極的な展
開に向けてプレゼン力・営業力を向上させる）

キックオフ（6/28 15:00～）は、参加を検討する方も、zoom等によるオンライン視聴が可能です。

（zoom視聴はその旨記載してください）


